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広告代理店にて地域ブランディング、国際コンベンション企画プロデュース、新製品
マーケティングなど手掛ける。その後、次世代マーケティングを実現する戦略ツール
としてPOD技術の可能性に魅せられ、創成期からPODメーカー、ベンダー、印刷系
ITベンチャーにて商材開発、マーケティング、企業営業に従事。2003年にコンサル
ティングファーム、株式会社バリューマシンインターナショナルを立ち上げ、代表
取締役に就任。
クロスメディアソリューション研究会主宰、NPO 法人プリントミックスディレクター、
NLP 神経言語プログラミングプラクティション。

河島 弘司 氏
株式会社バリューマシンインターナショナル

セミナー会場：名古屋ルーセントタワー10F R会議室     POD機見学：名古屋ルーセントタワー10F ショールーム
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今やるべきことを“決める”セミナー第一弾！

「既存顧客を精査して、
新案件を創出する」
～2020年以降、事業を継続し、拡大するために～

本セミナーは、これまで講師に寄せられた質問にお応えしながら、｢今やるべきこと｣
を“決める”セミナーです。
第一弾は、｢2020年以降、事業を維持、拡大していくために何からやればいいの
か？｣｢既存顧客を深堀りしたいが、まず何をすればいいのか？｣｢新サービスのネタ
を発見したいが、アイデアが湧かない｣といったご質問にヒントと新たな視点をご提供
すべく、自社の｢既存顧客から新たな案件を創出する」をテーマに展開します。
自社の価値を支持していただいている｢既存顧客｣に貢献し、今以上に多くの案件で
お役に立ち喜んで頂ける事は、まさに営業冥利に尽きますし、さらに｢将来のお客様｣
を呼び込む機会を生み出します。
そのためにも、このセミナーで貴重な資産である‶顧客リスト"を見る目を変えましょう！
そして｢今からやるべきこと｣を決めましょう！
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ウェブサイトでもお申込みを受け付けております。下記QRコードまたは検索「リコーセミナー」から 
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16時以降お
時間のある

方はショール
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 弊社POD機
をご体感いた

だけます！

052-527-6837FAX

受講料無料！お申し込み受付中！
下記必要事項をご記入いただき、下記FAXまたは
弊社営業担当までお申し込みください。

※お客様の個人情報の取扱については、弊社ホームページ「個人情報の取扱について」を
ご覧下さい。http://www.ricoh.co.jp/privacy/index_1.html
※こちらに記入されたお客様個人情報は、同意がない限り第三者への公開はございません。
また、お客様の同意がない限り第三者への貸与・譲渡することはございません。

このチラシはRICOH Pro Cシリーズで印刷しています。

お問合せ

主　催
愛知県名古屋市西区牛島町6番1号

リコージャパン株式会社

TEL 052-527-6890
西日本ＣＰ営業部 中部グループ
リコージャパン株式会社

愛知県名古屋市西区牛島町6番1号
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